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Ra mắt trong bối cảnh thị trường bất động sản bán lẻ khan hiếm nguồn cung,
giới đầu tư “khát” sản phẩm có thể khai thác ngay, lại sở hữu vị trí kim cương
trong lòng thành phố quốc tế, số lượng khan hiếm đi cùng chính sách bán hàng
vượt trội, F-Zone (Vinhomes Smart City) nhanh chóng tạo cơn sốt trong giới đầu
tư.

Giải “cơn khát” của thị trường

Theo báo cáo thị trường bán lẻ quý II/2024 của JLL Việt Nam, nhu cầu bán lẻ ở
Hà Nội vẫn duy trì mức ổn định trong khi không có dự án mới nào được hoàn
thành. Việc thiếu hụt nguồn cung mới trong khi nhu cầu cao khiến giá thuê
tăng, tỷ lệ lấp đầy cũng cao hơn.

Bên cạnh đó, sau giai đoạn thị trường biến động, giới đầu tư đã chuyển hướng
“săn tìm” những dòng sản phẩm mới, có khả năng đưa vào khai thác kinh
doanh ngay. Đặc biệt, mặt bằng kinh doanh trong các khu đô thị hiện hữu, có
lượng cư dân đông đúc đang là đích đến của nhiều nhà đầu tư có tầm nhìn.

Trong bối cảnh đó, mô hình dịch vụ - vui chơi giải trí F-Zone (Vinhomes Smart
City) nhanh chóng lọt vào “mắt xanh” của giới đầu tư ngay khi vừa ra mắt. Đặc
biệt, F-Zone đã thiết lập kỷ lục trên thị trường khi 100% quỹ hàng ra đợt đầu
được “quét sạch” chỉ sau 8 giờ, tương đương hơn 70% tổng quỹ hàng đã có chủ.
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F-Zone xác lập kỷ lục thanh khoản mới trên thị trường phía Tây Hà Nội

Anh Bùi Trọng Nguyên, đại diện một sàn giao dịch bất động sản ở quận Nam Từ
Liêm, Hà Nội cho biết, sức hút của F-Zone đã được dự báo trước, bởi đây là dòng
sản phẩm độc đáo lần đầu tiên xuất hiện tại thị trường phía Tây Thủ đô. Chưa
kể, phân khúc bất động sản thương mại luôn luôn hút giới đầu tư do mang lại
nguồn thu nhập thụ động hấp dẫn.

“Các loại hình bất động sản để cho thuê hoặc kinh doanh như F-Zone sẽ mang
đến một mô hình đầu tư an toàn, ổn định và bền vững. Chưa kể, giá trị của
những bất động sản này luôn có xu hướng tăng lên theo thời gian”, anh Nguyên
nhấn mạnh.
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Vị trí kim cương, tiếp cận lượng khách khổng lồ

F-Zone sở hữu lợi thế vượt trội khi nằm ở lõi trung tâm đại đô thị Vinhomes
Smart City trên trục đường chính với 2 mặt tiền không có điểm chắn. Vị trí này
không chỉ kết nối thuận tiện với các khu vực xung quanh mà còn có dư địa phát
triển khi kế cận là một loạt tuyến đường huyết mạch trong khu vực như Đại lộ
Thăng Long, đường Lê Trọng Tấn…

Xung quanh mô hình dịch vụ - vui chơi giải trí này còn là quần thể tiện ích cùng
các tòa căn hộ đã bàn giao và đi vào hoạt động. Bởi vậy, F-Zone dễ dàng tiếp
cận nguồn khách hàng khổng lồ với gần 73.000 cư dân Vinhomes Smart City và
30.000 cư dân tại các khu vực lân cận. Đây là nhóm khách hàng có thu nhập
cao, sẵn sàng chi trả để sử dụng dịch vụ chất lượng, trải nghiệm đẳng cấp.

Với quy luật dòng người ở đâu, dòng tiền ở đó, F-Zone được đánh giá là “gà đẻ
trứng vàng” khi khai mở mô hình dịch vụ - vui chơi giải trí theo xu hướng “one
stop place” - giải quyết mọi nhu cầu trong cùng một điểm đến. Chưa kể tới, F-
Zone được quy hoạch ngành hàng đa dạng, hấp dẫn, cộng thêm hỗ trợ cho thuê
từ Vincom Retail - thương hiệu 20 năm phát triển, vận hành bất động sản bán
lẻ, uy tín số 1 Việt Nam.

Bảo chứng kinh doanh sinh lời còn đến từ loạt sự kiện thường xuyên được chủ
đầu tư tổ chức tại F-Zone, thu hút lưu lượng khách đông đảo đến vui chơi, mua
sắm, bên cạnh nguồn khách là cư dân của Vinhomes Smart City.

Số lượng hạn chế, chính sách bán hàng vượt trội

F-Zone đang tạo ra cuộc cạnh tranh gay gắt trên thị trường khi quỹ hàng chỉ
còn gần 30%. Trước đó, giỏ hàng F-Zone chỉ có 174 shop, trong đó 100% shop
mặt lõi F-Zone đã có chủ sau 8 giờ mở bán. Hiện chỉ còn hơn số lượng giới hạn
shop mặt tiền đang chờ đón các khách hàng có tiềm lực mạnh, sản phẩm và
dịch vụ xứng tầm.

“Nằm ở mặt tiền nên khả năng tiếp cận nguồn khách vãng lai và cư dân rất cao.
Diện tích 2 tầng cũng cho phép triển khai đa dạng dịch vụ. Tiềm năng lớn nên
cơ hội chen chân cũng không phải là dễ”, chị Xuân Anh, một nhà đầu tư đang
quan tâm đến F-Zone, chia sẻ.
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F-Zone có số lượng shop hạn chế, lại có thể khai thác ngay, tạo ra
cuộc cạnh tranh gay gắt trên thị trường

Hiện tại, chủ đầu tư đang tung ra loạt chính sách ưu đãi hấp dẫn, giúp khách
hàng nhẹ gánh tài chính khi sở hữu quỹ căn đắt giá nhất F-Zone. Theo đó,
khách mua sẽ được miễn phí dịch vụ 3 năm đầu hoặc trừ trực tiếp 2,1 triệu
đồng/m2 thông thuỷ. Shop mặt ngoài 2 tầng còn được hỗ trợ chi phí hoàn thiện
bằng tiền tương đương 5 triệu đồng/m2. Ngoài ra, khách hàng là thành viên
Vinhomes Elite Club sẽ được chiết khấu từ 0,25% đến 0,43% tuỳ theo hạng xếp
hạng.

Chưa hết, tiến độ thanh toán cũng được giãn thành 6-12 lần với số vốn chỉ 5%
đến 25% giá bán, giúp nhà đầu tư dễ dàng quay vòng vốn, linh động sử dụng
dòng tiền. Khách hàng còn được vay đến 70% giá trị căn shop, hưởng hỗ trợ lãi
suất trong 24 tháng và miễn phí trả nợ trước hạn. Nếu thanh toán bằng vốn tự
có, chủ sở hữu được chiết khấu 5,5% khi thanh toán theo tiến độ thông thường,
11% khi thanh toán sớm từng đợt.

Với chính sách linh hoạt này, dự báo 100% quỹ hàng F-Zone sẽ được quét sạch
chỉ trong tháng 7. Hàng loạt “bảo chứng vàng” sẽ biến nơi đây trở thành tâm
điểm giao thương sầm uất, kiến tạo cuộc sống đủ đầy cho cư dân Vinhomes
Smart City cũng như mang lại dòng tiền ổn định cho nhà đầu tư.

Thủy Phan

Bộ tứ “bảo chứng vàng” cho tiềm năng sinh lời tại F-Zone
https://thuonghieucongluan.com.vn/bo-tu-bao-chung-vang-cho-tiem-nang-sinh-loi-tai-f-zone-a229258.html


