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Quốc hội Việt Nam vừa phê chuẩn Hiệp định Thương mại tự do Liên minh châu
Âu-Việt Nam (EVFTA) là bước khởi đầu tương đối thuận lợi, song các doanh
nghiệp vẫn cần vận dụng và triển khai một số nội dung để có thể tối ưu hóa cơ
chế do EVFTA đem lại.

Trả lời phỏng vấn của phóng viên Thông tấn xã Việt Nam tại Đức ngày 12/6, ông Bùi Vương
Anh, Tham tán Thương mại Đại sứ quán Việt Nam tại Đức, cho biết EVFTA là một cơ chế bổ
sung hoàn thiện cho Tổ chức Thương mại thế giới (WTO) và trong bối cảnh đó, Việt Nam và
Đức đã cơ bản hoàn thiện ủy ban hỗn hợp về hợp tác kinh tế Việt-Đức trong năm 2020 và
đây là dấu ấn quan trọng nhân kỷ niệm 45 năm thiết lập quan hệ ngoại giao giữa Việt Nam
và Đức.

Theo ông, về mặt kinh tế, EVFTA là điểm nhấn và nét hoàn thiện cho cơ chế về
hợp tác kinh tế của WTO, Liên minh châu Âu (EU) cũng như quan hệ kinh tế,
thương mại Việt Nam-Đức; có tác động tích tới nhiều lĩnh vực liên quan kinh tế,
tài chính, dịch vụ và sản xuất giữa Việt Nam-Đức cũng như EU và châu Á nói
chung.

Trong những năm gần đây, Đức đã trở thành đối tác thương mại hàng đầu của
Việt Nam với kim ngạch song phương năm 2019 lên tới hơn 15 tỷ USD, trong đó
xuất khẩu đạt gần 11 tỷ USD. Do vậy, đây là thị phần quan trọng và rất đáng
quan tâm với các doanh nghiệp và nhà đầu tư Việt Nam.
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Ảnh minh họa

Bên cạnh những cơ hội, EVFTA cũng đặt thương mại hàng hóa của Việt Nam
trước không ít thách thức trong việc thiết lập, vận hành và thực thi các cam kết.
Trước hết, các yêu cầu về quy tắc xuất xứ trong EVFTA rất khó để đáp ứng.
Thông thường, hàng hóa muốn được hưởng các ưu đãi thuế quan theo FTA thì
nguyên liệu phải đáp ứng được một tỷ lệ về hàm lượng nội khối nhất định. Ðây
là một thách thức lớn đối với DN Việt Nam khi thực thi EVFTA vì nguồn nguyên
liệu cho sản xuất hàng xuất khẩu trong nước hiện nay chủ yếu được nhập khẩu
từ Trung Quốc, ASEAN hay các nước không thuộc nội khối. Thí dụ, trong ngành
gỗ, Việt Nam đang nhập khẩu gỗ nguyên liệu chủ yếu từ Lào và Cam-pu-chia
(chiếm gần 40% tổng kim ngạch gỗ nhập khẩu) là các nước ngoại khối và
thường không có chứng chỉ nguồn gốc hợp pháp. Ðiều này đặt ra yêu cầu cho
Việt Nam là phải tìm kiếm nguồn hàng nhập khẩu nguyên liệu mới như EU hoặc
tự phát triển nguồn nguyên liệu trong nước.

Mặt khác, một thách thức nữa khi xâm nhập vào thị trường EU là thương hiệu
sản phẩm Việt Nam vẫn còn yếu, hàng hóa Việt Nam chưa được thị trường EU
biết đến nhiều, trong khi hiệu quả của quảng bá cũng như công tác thúc đẩy gới
thiệu sản phẩm chưa cao. Không những vậy, hàng hóa của chúng ta cũng phải
đối diện với nguy cơ về các biện pháp phòng vệ thương mại ngày càng gia tăng.
Thực tế, khi hàng rào thuế quan không còn là công cụ hữu hiệu để bảo vệ thị
trường, DN ở thị trường nhập khẩu có xu hướng sử dụng nhiều hơn các biện
pháp chống bán phá giá, chống trợ cấp hay tự vệ để bảo vệ ngành sản xuất nội
địa và EU cũng là một trong những thị trường có truyền thống sử dụng các công
cụ này.
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