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SASCO - một trong những công ty hàng đầu trong lĩnh vực dịch vụ phi hàng
không tại Việt Nam và SAGS - Công ty dịch vụ mặt đất với hơn 20 năm phát
triển, đã chính thức ký kết hợp tác chiến lược toàn diện.

Lễ ký kết có ý nghĩa quan trọng, đánh dấu cho sự cam kết của SAGS và SASCO
trong việc đồng hành tạọ ra những giá trị mới, nâng tầm dịch vụ với chính sách
ưu đãi, tối ưu nhất dành cho khách hàng là các hãng hàng không.

Ông Nguyễn Văn Hùng Cường - Tổng giám đốc SASCO (bên phải) và
ông Đặng Tuấn Tú, Chủ tịch Hội đồng quản trị SAGS (bên trái) thực
hiện ký kết hợp tác.

Dựa trên những lĩnh vực thuộc thế mạnh của mình, hai doanh nghiệp đặt ra
mục tiêu cùng nhau chia sẻ nguồn lực và kinh nghiệm để xây dựng một hệ sinh
thái trọn vẹn từ dịch vụ mặt đất đến phi hàng không tại các sân bay trọng điểm
như: Tân Sơn Nhất, Đà Nẵng, Cam Ranh và hướng đến Cảng hàng không quốc
tế Long Thành trong thời gian tới.
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Phát biểu tại lễ ký kết, ông Nguyễn Văn Hùng Cường, Tổng Giám SASCO nhấn
mạnh:

"SASCO và SAGS đều là đơn vị thành viên trực thuộc Tổng công ty Cảng Hàng
không Việt Nam (ACV). Do đó, việc hợp tác chiến lược giữa hai đơn vị sẽ kết hợp
những lĩnh vực mà hai bên đều có thế mạnh riêng, tạo ra giá trị chung hoàn hảo
cho cộng đồng, góp phần nâng tầm dịch vụ lõi và thúc đẩy sự phát triển của cả
hệ sinh thái ACV”.

Dịch vụ làm thủ tục hàng không của SAGS

Ông Đặng Tuấn Tú - Chủ tịch Hội đồng quản trị SAGS chia sẻ: "Với triển vọng
tăng trưởng mạnh mẽ của ngành hàng không, hợp tác mang tầm chiến lược
giữa hai doanh nghiệp đầu ngành có bề dày kinh nghiệm và năng lực vượt trội,
sẽ cung cấp dịch vụ cộng hưởng tốt nhất cho khách hàng là các hãng hàng
không đang hoạt động và các Hãng hàng không mới phát triển mạng lưới đường
bay đến Việt Nam.

Sự hợp tác này sẽ là khởi đầu mới, hướng tới tương lai cùng hợp tác với nhiều
đơn vị khác trong cùng hệ sinh thái, tạo nên chất lượng dịch vụ đồng đều, giá trị
ưu đãi hấp dẫn đến khách hàng. SAGS và SASCO đồng hành cùng phát triển sẽ
là nhà cung cấp dịch vụ mặt đất và phi hàng không chuyên nghiệp trong tương
lai cho các sân bay quốc tế tại Việt Nam, đặc biệt là sân bay quốc tế Long
Thành, dự kiến đưa vào khai thác từ năm 2025”.
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Phòng chờ thương gia Prime- SASCO với những dịch vụ đẳng cấp chưa
từng có trong hệ thống phòng chờ thương gia tại Việt Nam

Trong bối cảnh ngành hàng không Việt Nam được dự đoán năm 2024 đạt
khoảng hơn 117 triệu lượt khách, tăng khoảng 4% so với năm 2023 (Theo ACV),
nhiều dự án nâng cấp, mở rộng sân bay cũng đang được triển khai nhằm đáp
ứng nhu cầu ngày càng lớn.

Do đó, chiến lược hợp tác của hai đơn vị sẽ góp phần nâng cao năng lực cạnh
tranh, là tiền đề và cơ sở cho việc thúc đẩy sự phát triển bền vững của ngành
hàng không Việt Nam.

Trần Mạnh
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