
Vingroup tham gia thị trường bất động sản
bình dân với thương hiệu VinCity”.
11:34 07/02/2017

Mới đây, lãnh đạo Tập đoàn Vingroup đã công bố sẽ chính thức phát triển dòng
sản phẩm bất động sản đại chúng – VinCity, vào năm 2017. Điều này, không chỉ
gây bất ngờ cho những nhà đầu tư bất động sản (BĐS), mà nhiều chuyên gia
kinh tế cũng đánh giá cao “Chiến lược của Vingroup sẽ góp phần làm tăng
trưởng đột phá của thị trường này trong năm tới”.

THCL - Mới đây, lãnh đạo Tập đoàn Vingroup đã công bố sẽ chính thức
phát triển dòng sản phẩm bất động sản đại chúng - VinCity, vào năm
2017. Điều này, không chỉ gây bất ngờ cho những nhà đầu tư bất động
sản (BĐS), mà nhiều chuyên gia kinh tế cũng đánh giá cao “Chiến lược
của Vingroup sẽ góp phần làm tăng trưởng đột phá của thị trường này
trong năm tới”.

Những quan tâm đó, đã được phóng viên trao đổi với ông Lê Khắc Hiệp, Phó chủ
tịch Tập đoàn Vingroup.

Khi bắt đầu tham gia vào thị trường BĐS, thì Vingroup đã xây dựng
những dự án cao cấp ở nhiều phân khúc như thương mại, nghỉ dưỡng
hay căn hộ. Vậy việc vừa công bố sẽ tham gia xây dựng những dự án
đại chúng, có phải là bước chuyển hướng trong chiến lược kinh doanh
của Vingroup?

Ông Lê Khắc Hiệp: Đúng là khi tham gia vào thị trường BĐS, chúng tôi cũng
đã có những bước khẳng định thương hiệu của mình, thông qua việc triển khai
những dự án cao cấp trong phân khúc: BĐS thương mại, BĐS nghỉ dưỡng, BĐS
căn hộ như Vincom A & B tại TP. HCM, Vincom HN, Vinpeal Nha Trang, Vinpeal
Phú Quốc, Khu căn hộ cao cấp Vinhomes…

Đồng thời, nhằm tiếp tục khẳng định thương hiệu của Vingroup trong giai đọan
tiếp theo, song song với mục tiêu triển khai xây dựng nằm trong chiến lược,
chúng tôi sẽ hướng đến xây dựng dòng sản phẩm VinCity. Có thể trong 2 - 3
năm tới, chúng tôi sẽ tập trung vào phát triển dòng sản phẩm VinCity.
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Được hiểu như thế nào là BĐS đại chúng - đó có phải phân khúc nhà
“bình dân”; trong khi theo thông cáo báo chí của Vingroup, thì đây vẫn
là những dự án cao cấp thuộc dòng sản phẩm Vinhomes?

Ông Lê Khắc Hiệp:  Nói là “bình dân” thì có thể sẽ khiến nhiều người hiểu
chưa đúng. Nhưng như tôi đã chia sẻ, hiện nay những người có thu nhập trung
bình - thấp chiếm số đông ở các thành phố lớn và việc Vingroup đã định hình
trong việc xây dựng dòng sản phẩm VinCity - đó là dòng sản phẩm là nhà dành
cho những người có thu nhập trung bình - thấp.

Bởi theo tính toán của chúng tôi, một gia đình có thu nhập bình quân khoảng 20
triệu/tháng, đã tích lũy được 20 - 30% giá trị ngôi nhà, thì họ hoàn toàn có thể
mua nhà ngay và trả dần 70 - 80% tiền còn lại cho ngân hàng. Như vậy, chỉ sau
4 - 6 năm, ngôi nhà có thể hoàn toàn thuộc về họ.

Vì vậy, mặc dù vincity là dòng sản phẩm BĐS đại chúng, nhưng đây vẫn là
những sản phẩm thuộc dòng Vinhomes, bởi chất lượng mà chúng tôi cam kết.

Theo ông, Vincity vẫn được xây dựng theo tiêu chuẩn và chất lượng của
dòng cao cấp Vinhome. Trong khi Vinhome có giá bán rất cao. Còn
Vincity có giá bán chỉ từ 700 triệu đồng. Điều này có phản ảnh đến
chất lượng sản phẩm?

Ông Lê Khắc Hiệp: VinCity được kế thừa những giá trị cốt lõi - đã được khẳng
định bởi các khu đô thị do Vingroup phát triển là chất lượng dịch vụ và môi
trường sống an toàn, lành mạnh.  

Trên tiêu chí đó, chúng tôi sẽ không ngừng và tiếp tục xây dựng các khu đô thị
chất lượng, đồng bộ, hiện đại với đầy đủ hệ thống tiện ích thiết yếu cho cư dân
như y tế, trường học, trung tâm thương mại, các cửa hàng tiện ích, cây xanh,
cảnh quan, các khu thể thao và hạ tầng dịch vụ…
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Dòng sản phẩm Vinghomes cao cấp của Tập đoàn Vingroup mang đẳng cấp quốc tế (Ảnh:
Nguồn Vingroup)

Và một lần nữa tôi khẳng định, mặc dù vincity là dòng sản phẩm BĐS đại
chúng, nhưng đây vẫn là những sản phẩm thuộc dòng Vinhomes, bởi chất lượng
mà chúng tôi cam kết.

Các dự án của VinCity sẽ được đầu tư ở các quận huyện ngoại thành,
với từ 200 - 300.000 căn hộ trong vòng 5 năm tới. Điều đó đồng nghĩa
là quỹ đất của Vingroup cho chiến lược này đã sẵn sàng?

Ông Lê Khắc Hiệp: Tại Hà Nội, có 2 dự án tại huyện Gia Lâm, với gần 300
hecta và huyện Đan Phượng 130 hecta; TP. HCM, vingroup có 2 dự án: Quận 7
có 20 hecta và quận 9 cũng với gần 300 hecta; tỉnh Hưng Yên - xã Nghĩa Trụ,
huyện Văn Giang, có 1 dự án rộng 500 hecta và tại một số địa phương như Hải
Phòng, Nha Trang, Thanh Hóa, Vingroup có các dự án ở các vùng trung tâm
thành phố với quy mô từ 50 - 150 hecta.

Trước mắt, chúng tôi sẽ triển khai  2 dự án tại Hà Nội và 2 dự án tại TP. HCM và
chúng tôi đang thúc đẩy để hoàn tất thủ tục xây dựng ở cả 7 địa phương đã
công bố. Nếu không có gì thay đổi thì chỉ trong nửa đầu năm 2017, chúng tôi sẽ
lần lượt khởi công ở cả 7 thành phố. Hy vọng, sẽ lần lượt khởi công được ở cả 7
thành phố trong nửa đầu năm 2017.

Chúng tôi cũng mong muốn, dòng sản phẩm vincity sẽ tiếp tục được mở rộng
thêm trên một số tỉnh, thành khác. Điều này, không chỉ giúp Vingroup đáp ứng
được yêu cầu kinh doanh, mà còn góp phần mang lại cuộc sống tốt đẹp hơn cho
nhiều người. Đó cũng là một phần thể hiện trách nhiệm của doanh nghiệp với
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cộng đồng và xã hội.

 Vâng xin cảm ơn và chúc ông cùng Vingroup tiếp tục gặt hái thành
công.

 Bảo Lan (Thực hiện)
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